
C re a tiv e  S tra te gy
C o mpa ny  N a me :

C o nta c t P e rs o n:

K E Y  F A C T ( S ) :   " W ha t we  s ho uld k no w"

O B J E C T I V E :   " W ha t we  wa nt to  ha ppe n"

T A R G E T  A U D I E N C E :   " W ho  to  s e l l"

P O S I T I O N I N G :   " H o w to  s e l l"

P R I M A R Y  M E S S A G E :   " W ha t to  s e l l"

C O P Y  P L A T F O R M :   " W hy  the y  s ho uld buy "

T O N E  A N D  E X E C U T I O N :   " W ha t's  o ur  a ppro a c h"

M A N D A T O R I E S :   " W ha t mus t be  inc lude d"                   

N O T E S :

J o b # :

P ro je c t T itle :

T H I S  I N F O R M A T I O N  I S  U S E D  T O  D E V E L O P  A N D  I M P L E M E N T  P R O C E D U R E S  I N  C R E A T I N G  T H E  P R O J E C T  R E Q U E S T E D .  Y O U  A G R E E  A L L  I N F O R M A T I O N  S U B M I T T E D  I S  C O R R E C T .

C L I E N T  N A M E : A P P R O V A L  S I G N A T U R E : D A T E : D E S I G N E R  A P P R O V A L :
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